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Заплановані результати навчання 

 

Мета вивчення навчальної дисципліни: формування знань теорії та 
практики поведінкової економіки, розуміння поведінкових закономірностей та 
їх впливу на перебіг економічних процесів, формування на цій основі 
професійних компетентностей у сфері прийняття економічних рішень. 

Основні завдання навчальної дисципліни: сформувати у здобувачів 
вищої освіти вивчення теоретичних положень поведінкової та 
експериментальної економіки; засвоєння правил, принципів, оволодіння 
інструментами та методами дослідження впливу поведінкових чинників на 
прийняття економічних рішень; використовувати знання психологічних 
закономірностей для передбачення економічної поведінки суб’єктів 
господарської діяльності; оцінювати варіативність економічної поведінки 
індивіда і соціальних груп у сфері економічного життя. 

Компетентності: 

загальні: 

ЗК 1.1. Здатність до абстрактного мислення, аналізу, синтезу та 
встановлення взаємозв’язків між соціально-економічними явищами та 

процесами. 

ЗК 1.2. Здатність використовувати інформаційно-комунікаційні 

технології для пошуку, оброблення, аналізу та використання інформації з 
різних джерел. 

фахові (спеціальні): 

ФК 1.1. Здатність описувати економічні та соціальні процеси і явища на 
основі теоретичних та прикладних моделей, аналізувати і змістовно 

інтерпретувати отримані результати. 

Програмні результати навчання: 

ПРН 1.1. Демонструвати вміння абстрактно мислити, застосовувати 
аналіз та синтез для виявлення ключових характеристик економічних систем 

різного рівня, а також особливостей поведінки їх суб’єктів.  

 
Програма навчальної дисципліни 

 

Тема 1. Поведінкова економіка: сутність та підходи до визначення. 

Тема 2. Методи дослідження економічної поведінки. 
Тема 3. Психологія споживача.  

Тема 4. Прийняття рішення в умовах ризику. 

Тема 5. Аномалії в економічній поведінці. 

Тема 6. Маркетингові інструменти впливу на поведінку споживачів. 
Тема 7. Соціальні аспекти економічної поведінки. 
 

Трудомісткість: 

Загальна кількість годин – 120 год. 
Кількість кредитів – 4. 

Форма семестрового контролю – залік. 



 
Оцінювання результатів навчання 

Програмні результати навчання Форми контролю 

ПРН 1.1. Демонструвати вміння абстрактно 
мислити, застосовувати аналіз та синтез для 
виявлення ключових характеристик 
економічних систем різного рівня, а також 
особливостей поведінки їх суб’єктів. 

- виконання вправ на практичних заняттях; 
- опитування;  
- підготовка доповіді; 
- виконання завдань самостійної роботи. 

 

Форми, шкала та критерії оцінювання результатів навчання при 

проведенні поточного контролю успішності здобувачів вищої освіти: 

 виконання вправ на практичних заняттях (0-7 бали): 

0-1 балів – потрібне повторне виконання;  

2-3 бал – здобувач вищої освіти не в повному обсязі володіє матеріалом. 
Фрагментарно, поверхово (без аргументації та обґрунтування) розкриває зміст 

практичних завдань, допускаючи при цьому суттєві неточності, правильно 

вирішив меншість завдань частково забезпечивши відображення оволодіння 

програмними результатами навчання;  
4-5 бали: здобувач вищої освіти в цілому володіє навчальним матеріалом, 

викладає його основний зміст, володіє практичними навичками з теми, але без 

глибокого всебічного аналізу, обґрунтування та аргументації, допускаючи при 
цьому окремі суттєві неточності та помилки. Правильно вирішив половину 

завдань та демонструє досягнення половини запланованих результатів;  

6-7 бали – здобувач вищої освіти в повному обсязі володіє матеріалом, 

правильно вирішив усі завдання. Відповідь характеризує уміння виявляти та 
розв’язувати проблему, інтегрувати знання, повністю відображає володіння 

програмними результатами навчання.  

 опитування (0-3 бали). 0 балів – здобувач вищої освіти не 
продемонстрував володіння теоретичним матеріалом та програмними 

результатами навчання; 1 бал – здобувач вищої освіти продемонстрував 

мінімально необхідний рівень володіння теоретичними знаннями; 2 бали – 

здобувач вищої освіти продемонстрував рівень володіння теоретичним 
матеріалом вище мінімально необхідного, виявив відповідний рівень 

оволодіння програмними результатами навчання; 3 бали – здобувач вищої 

освіти продемонстрував високий рівень володіння теоретичним матеріалом, 
виявив відповідний рівень знання та узагальнює матеріал в цілому, 

продемонстрував високий рівень оволодіння програмними результатами 

навчання. 

 підготовка доповіді (0-8 бали) – здобувач готує доповідь за темою 
заняття або за підбирає тематику самостійно, враховуючи предмет дисципліни. 

Бали виставляються в залежності від змістовного наповнення доповіді. Не 

більше двох доповідей протягом вивчення дисципліни. 

 виконання завдань самостійної роботи (0 – 2 бали):  
0 балів – завдання не виконані чи не відповідають результатам навчання;  

1 бал – за виконання лише глосарію за термінами теми та часткового 

освоєння результату навчання.  



2 бали – за виконання письмового практичного завдання, що повністю 

розкриває засвоєний результат навчання. 

Форма проведення семестрового контролю згідно з робочим та 
навчальним планом – залік. 

 

Схема нарахування балів з навчальної дисципліни 

Назва теми   

Форми контролю результатів навчання здобувачів 

вищої освіти 

Разом виконання 

вправ на 

практичних 

заняттях 

опитування 
підготовка 

доповіді 

виконання 

завдань зі 

сам. роб. 

Тема 1. Поведінкова 

економіка: сутність та 

підходи до визначення 

7 3 
 

 

 

 

 

 

 

 

8 

2 12 

Тема 2. Методи дослідження 

економічної поведінки 
7 3 2 12 

Тема 3. Психологія 

споживача 
7 3 2 12 

Тема 4. Прийняття рішення в 

умовах ризику 
7 3 2 20 

Тема 5. Аномалії в 

економічній поведінці 
7 3  

 

 

 

 

8 

2 12 

Тема 6. Маркетингові 

інструменти впливу на 

поведінку споживачів 

7 3 2 12 

Тема 7. Соціальні аспекти 

економічної поведінки 
7 3 2 20 

Разом 49 21 16 14 100 
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