
 

 

Менеджер з продажу 

сільськогосподарської техніки 

   

Місце роботи: м. Полтава, Полтавська обл.  

 

Очікування від кандидата:  

• Інтерес до агроіндустрії 

• Комунікабельність та бажання вчитися 

• Активна життєва позиція 

• Бажано мати водійське посвідчення 

• Досвід у продажах — буде плюсом, але не обов’язково 

 

Основні обов’язки: 

•  

• Консультація клієнтів. 

• Переговори, підготовка пропозицій, укладення угод. 

• Підтримка відносин із клієнтами та пошук нових. 

• Участь у демонстраціях техніки та навчання клієнтів. 

• Ведення блогу про сільськогосподарську техніку та інновації. 

• Публікація новин про новинки продукції та галузеві тренди. 

• Організація та висвітлення агроподій (виставки, конференції, 

демонстрації). 

• Створення креативного контенту для соцмереж (пости, відео, історії). 

 

Ми пропонуємо: 

• Навчання та менторство з першого дня 

• Службовий автомобіль 

• Конкурентну оплату праці + бонуси 

 

Контактна особа: Тамара hr.partner.rivne@gmail.com 

Надсилай резюме та приєднуйся до команди інновацій! 
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