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Заплановані результати навчання: 

Мета вивчення навчальної дисципліни є формування у студентів спеціальних 

теоретичних знань з питань організації і технології мережевої торгівлі та набуття 

навичок їх практичного вирішення на мережевих торговельних підприємствах у 

сучасних умовах господарювання 

Назва навчальної дисципліни 
Маркетинг 
обов’язкова дисципліна професійної підготовки 

Назва структурного підрозділу Кафедра маркетингу 

 

 

Контактні дані розробників, які 
залучені до викладання 

Викладач: 
Писаренко Володимир, д.е.н., професор 
Контакти: 
ауд. 471, навчальний корпус №4 
e-mail: volodymyr.pysarenko@pdaa.edu.ua, 
тел.: 0664420433, 
сторінка викладача: 
https://www.pdaa.edu.ua/people/pysarenko-volodymyr-viktorovych 

Рівень вищої освіти Другий (магыстерський) рівень 

Спеціальність 076 Підприємництво, торгівля та біржова діяльність 

Попередні умови для вивчення 
навчальної дисципліни 

За відповідним рівнем, дисципліни, що передують вивченню 

Мережевої торгівлі: економічна теорія, економіка підприємства, 

маркетинг, менеджмент 
 

Опис дисципліни 

Навчальна дисципліна «Мережева торгівля» дозволить оволодіти принципами, 

методами організації і технологіями здійснення діяльності підприємств мережевої торгівлі. 
 

Основні завдання навчальної дисципліни: вивчення теоретичних та методологічних 

основ організації та функціонування підприємств мережевої торгівлі, зокрема: науковій 

розробці і систематизації знань з метою забезпечення раціональної організації торгово- 

технологічних процесів підприємств мережевої торгівлі, їх проектування і 

удосконалення на основі досягнень науково-технічного прогресу за умови забезпечення 

ефективної діяльності суб’єктів ринку. 
 

Компетентності: 
Програмні результати навчання: 

загальні: 

ЗК 5. Визначеність і наполегливість 
щодо поставлених завдань і взятих 
обов’язків 

ПРН 1. Вміти адаптуватися та проявляти ініціативу і 
самостійність в ситуаціях, які виникають в професійній 
діяльності. 

 

 

Програма навчальної дисципліни 
 

Тема 1. Мережева торгівля: історія виникнення та сучасний стан 
Тема 2. Організаційно-правові форми мережевих торговельних підприємств 

Тема 3. Організація управління торговельними мережами. 

Тема 4. Маркетингова стратегія мережевого торговельного підприємства 

Тема 5. Технологія організації операційного процесу в торговельних мережах 

Тема 6. Організація та управління бізнесом у процесі життєвого циклу торговельної 

мережі. 

Тема 7 Економічні стратегії торговельних мереж. 

Тема 8. Залучення коштів торговельними мережами 
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Трудомісткість 

Загальна кількість годин – 90 год. 

Кількість кредитів – 3. 

Форма сем. контролю – іспит. 

 

Додаткові матеріали для представлення навчальної дисципліни: 

Робоча навчальна програма. 

 

Схема нарахування балів з навчальної дисципліни 
 

 
Назви тем 

Форми оцінювання результатів навчання здобувачів вищої 

освіти 

 Р
аз

о
м

 п
о

 т
ем

і 

Виконання 

практичного 

завдання 

Розв’язання 

тестів 

Написання 

рефератів 

 
Опитування 

Тема 1. Мережева торгівля: історія 

виникнення та сучасний стан 

 

5 
 

3 
 

- 
 

3 
 

11 

Тема 2. Організаційно-правові форми 

мережевих торговельних підприємств 

 

5 
 

3 
 

- 
 

3 
 

11 

Тема 3. Організація управління 

торговельними мережами 

 

5 
 

3 
 

- 
 

3 
 

11 

Тема 4. Маркетингова стратегія 

мережевого торговельного 

підприємства 

 
5 

 
3 

 
- 

 
3 

 
11 

Тема 5. Технологія організації 

операційного процесу в торговельних 

мережах 

 
5 

 
3 

 
- 

 
3 

 
11 

Тема 6. Організація та управління 

бізнесом у процесі життєвого циклу 
торговельної мережі 

 
5 

 
3 

 
- 

 
3 

 
11 

Тема 7. Економічні стратегії 

торговельних мереж 

 

5 
 

3 
 

- 
 

3 
 

11 

Тема 8. Залучення коштів 

торговельними мережами 

 

5 
 

3 
 

12 
 

3 
 

23 

Разом 40 24 12 24 100 
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